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1. Bedre forankring af IPM i
radgivningen

1.1 Indledning

Integreret plantebeskyttelse IPM er som princip en essentiel del af planteproduktionen. Prin-
cipperne saetter fokus pa de mange tiltag, som landbrugere og radgivere i feellesskab kan ar-
bejde med for at sikre en robust planteproduktion pa de enkelte ejendomme. IPM fokuserer pa
at gere planteproduktionen mindre athaengig af pesticider og saette fokus pa gode agronomi-
ske principper via saedskifte, beslutningsstette, varslinger og behov.

Planteavisradgiverne har en essentiel rolle i at formidle og implementere IPM pa de enkelte
bedrifter. De anvender IPM i radgivningen og er ambassadgrer for, at IPM skal veere en natur-
lig del af planteproduktionen. Miljgstyrelsen har anmodet om en rapport, hvori der er fokus pa
planteavisradgivernes omfang i brug af IPM og et katalog til at udvikle og udbygge radgivernes
kvalifikationer og nedbryde barrierer, saledes radgiverne gger inddragelsen af IPM-princip-
perne vaesentligt.

Formalet med opgaven er at redeggre for anvendelsen af IPM-principperne i planteavlsradgi-
vernes radgivning af landmeend samt angive muligheder for at ege udbredelsen af IPM i rad-
givningen og fremadrettet sikre den bedst mulige implementering.

1.1.1 Metode

For at fa indblik og indtryk af radgivernes arbejde med IPM, forstaelse af IPM-principperne og
de barrierer, der kan veere for yderligere implementering hos jordbrugerne, er der udfert inter-
views med flere planteavisradgivere. Der er udfert interview med 3 radgivningscentre (Agilix,
Spiras og Velas), hvor to til tre radgivere stillede sig til radighed. Dertil er der udfert interview
med en privat planteaviskonsulent (Planteaviskonsulenten Aps). Der er i alt udfgrt 4 inter-
views. Yderligere er der ved seminar om planteveern foretaget en dialogbaseret workshop om
barrierer for yderligere implementering af IPM med medvirken af ca. 130 konsulenter. Der er
interviewet 3 landmaend om deres syn pa radgivernes rolle og fokus pa IPM samt indhentet
indspil fra deltagelse og interview i erfagruppe for unge driftsledere.

2. Del 1: Status for IPM-
radgivning

2.1 Status for radgivningen i dag

Planteavisradgivning til landmeend udfgres i dag af radgivere ansat i enten landboforeninger
eller radgivningsselskaber ejet af landmaend under samarbejdet DLBR (Dansk LandBrugs-
Radgivning). Der udfgres ogsa planteavisradgivning fra private planteaviskonsulenter, som
ofte er selvstaendige enheder med sig selv som eneste aktiv. Flere private
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planteaviskonsulenter har ogsa enheder, hvori der er et mindre antal ansatte eller partnere.
Der udfgres ogsa radgivning i marken af radgivere ansat i grovvarevirksomheder, konsulenter
i kommercielle firmaer og radgivere ansat i aftagervirksomheder som eks. frgaviskonsulenter.
Der er 300 fuldtidsstillinger som planteaviskonsulent i DLBR og der er registeret ca. 50 private
planteaviskonsulenter.

Inden for DLBR-samarbejdet er der sket en strukturudvikling mod flere fusioner af landbofor-
eninger, eller hvor flere foreninger gar sammen i et radgivningsselskab. Det skaber efterhan-
den flere store radgivningsvirksomheder med mange ansatte planteaviskonsulenter i samme
firma. Det har givet muligheder for mere specialiserede planteaviskonsulenter med mulighed
for at ansaette sekreteerer eller planteavisassistenter til at udfere flere opgaver af mere myn-
dighedsagtig karakter. Al markradgivning foregar p4 kommercielt niveau, hvor ydelsen fakture-
res af jordbrugeren.

2.2 Arbejdsomrader og opgaver

Landmeend eftersparger forskellig radgivning fra planteaviskonsulenterne. Den stgrste opgave
for mange planteaviskonsulenter er hjzelp til at udarbejde og udfylde gadningsregnskab for
sidste saeson samt mark- og gedningsplaner for aktuelle saeson som planleegningsveerktaj —
seerligt med fokus pa opfyldelse af efterafgredekrav og andre lovkrav. Konsulenterne saelger
ogsa meget rddgivningstid pa at udfylde og indsende ansagning om tilskud i EU stgtte i form
af grundbetaling og kombinationer af forskellige tilskudsordninger. Endelig anvender konsulen-
ter tid pa at indberette sprgjtejournaler for den enkelte landmand, hvor det summerede forbrug
af plantebeskyttelsesmiddel i de enkelte afgrgder pa ejendommen skal indsendes. Bekendtge-
relser og vejledninger til hhv. ggdningsregnskab, sprgjtejournalindberetning og ansggninger er
meget komplekse, og det kraever stor opmaerksomhed og tid at udfylde disse skemaer og ind-
beretninger korrekt. Seerligt udfordret er det, nar de saerlige krav for at opfylde stetteregler skal
sikres og griber ind i ofte tidligere planlagte saedskifter eller tiltag i markplanerne.

Radgivning i marken er relateret til forar og sommeren, hvor landmaend besgges enten som
individuelle markbesgg eller indlaeg og rundtur i erfagrupper med typisk 6-10 landmaend i hver

gruppe.
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En planteaviskonsulents arshjul ser saledes ud:

Mark- og g@dningsplaner
samt sprgjteplaner

Ggadningsregnskab og
sprgjtejournalindberetning

31. marts

Faglig ajourfgring

Markbesgag
Opstart af mark og ged-
ningsplan

Figur 1; Arshjul for planteavisradgivere

Vinter

Efterar

-

s

Forar

Sommer

Mark- og g@dningsplaner
Ggadningsregnskab og
sprajtejournalindberetning
31. marts

Ansggning om grundbeta-
ling mm. 20. april
Markbesgg og erfagrupper

Markbesgg og erfagrupper
Opfelgning pa ans@gninger
om grundbetaling mm.

Far hgst besag/evaluering

Farhgst-besggene i juni og juli maned er for mange landmeend og radgivere det besag, hvor
der evalueres pé arets beslutninger og nye udfordringer. Dette besgg er ogsa ofte her, der

vurderes pé det aktuelle seedskifte. Der er stor variation i efterspgrgsel efter farhgst-beseg fra
landmaendene. Det vurderes, at det kun er 10-20 procent af kunderne, der eftersperger et far-
hgst-besag. Der er ogsa stor forskel pa, hvordan de enkelte konsulenter tilbyder og anvender
ferhgst-besaget som en integreret del af sin radgivning.

Der udfgres mange andre opgaver end de naevnte i arshjulet i figur 1. Der udarbejdes strate-
gier til sprgjteplaner og lgbende i seesonen afholdes ma@der med kunder vedr. strategier pa be-
drifterne. Mange planteaviskonsulenter er involveret i at udarbejde nyhedsbreve med aktuelle
anbefalinger til opgaver i marken, der i hgjsaeson udkommer ugentlig fra de enkelte radgiv-
ningsenheder. Flere og flere radgivningsenheder supplerer deres nyhedsbreve med podcasts,
videoer, tv eller andre elektroniske services.

23 Relation mellem landmand og radgiver

Landmaend er kunder hos planteavisrddgiverne og betaler en timelgn for medgaet tid til opga-
verne, de bestiller. Mark- og gadningsplanleegning med tilhgrende indberetning af de lovplig-
tige gedningsregnskaber og SJI og ansggninger om statte er opgaver som de fleste land-
meend finder ngdvendigt at indhente radgivning til. Det bagvedliggende regelszet er sa kom-
plekst, at landmaendene ikke kan gennemskue og bruge tid pa at seette sig ind i det. Dertil
kommer, at IT-systemerne ogsa for mange landmaend virker uoverskuelige.

Der betales ogsa pr time markradgivning eller for flere radgivningsenheder ogsa som fastpris-
aftaler. For flere landmaend opfattes markradgivning mere som et tilvalg end nar landmanden
vurderer radgivning til det lovpligtige som en ngdvendighed. Det er forskelligt, hvordan mark-
radgivningen anvendes.

A: intensive markbesgg hver eller hver anden uge med konsulenter, hvor mange marker besg-
ges med tilhgrende strategi.
B: 1-2 besag, hvor den i vinteren planlagte strategi tilpasses arets aktuelle udfordringer
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C: deltagelse i Erfagruppe, hvor man mgdes hver 2.-3. uge pa skift hos deltagerne og far vi-
den med hjem til sin bedrift.
D: akutbes@g, hvis noget aktuelt opstar.

Som radgiver hos en landmand er den vigtigste opgave at sikre, at den aftalte opgave lgses
korrekt. Nar det drejer sig om markradgivning er det for det meste helt akutte og aktuelle pro-
blemer, der skal gives en Igsning pa. Her forventer landmanden af fa brugbare her og nu lgs-
ninger, som kan anvendes. Ofte gnskes hjeelp til at prioritere sine opgaver i en tid, hvor vaek-
sten i afgraderne ofte er eksplosiv.

Mange problemer som f.eks. greesukrudt er ofte mere langsigtede Igsninger, der skal arbejdes
med. Den form for strategirddgivning kan i nogle sammenhaenge vaere mere vanskelige at
tage op, fordi man som radgiver skal udfordre hele landmandens setup pa sin produktion end
lige at Igse et akut problem. For mange radgivere bliver det vanskeligt at udfordre landman-
den, fordi der er et kundeforhold mellem dem — hvem gnsker kritik af ens virksomhed? Mange
landmzend eftersparger den direkte relation mellem ham og radgiveren. En af de udfordringer,
som ofte fremhaeves er, at mange landmaend taenker kortsigtet — én hgst ad gangen. Det kan
udfordre radgiverne, der gerne vil diskutere mere langsigtede strategier.

Mange landmaend og radgivere kender hinanden gennem flere ar, og det sikrer for mange
landmaend et fortrolighedsforhold mellem de to parter. Det betyder, at man godt kan tage de
mere vanskelige diskussioner op.

De efterhanden meget store landbrug har ofte driftsledere i marken. Den yngre generation af
landmaend er ogsa mere abne for at afsgge viden mange steder. Derfor ses ofte, at mange af
denne type landmaend bade anvender lokal radgivning men indhenter ogsa viden fra firmakon-
sulenter og fra sociale medier. Her kan opgaven for radgiveren ofte veere at hjaelpe med at un-
derstgtte eller perspektivere denne viden konkret i marken.

Det vurderes, at ca. 30-40 procent af landbrugere som kunder hos planteaviskonsulenter mod-
tager markradgivning. Dog er der en overvaegt af starre jordbrugere, saledes der arealmaes-
sigt foretages markbesg@g pa en vaesentlig del af jordbrugernes areal i Danmark.

Radgiverne i dag bliver mere specialiserede i de driftsgrene, som den enkelte landbruger har.
Det betyder, at radgiverne ofte kun har kartoffelavler, svineproducenter, kveegavlere, frgavlere
mm.

24 A: Hvordan og i hvilket omfang anvendes IPM i
radgivningen i dag?

IPM i radgivningen opfattes af mange som en integreret del af radgivningen. IPM eller godt

landmandskab opfattes som helt naturlig del i rédgivningen pa baggrund af viden og informa-

tion. Brug af beslutningsstettesystemer, skadesteerskler m.m. er udbredt i radgivningen, men

overordnet set er tilgangen til at se bredt pa seedskifter, strategier og brug af ikke kemiske me-

toder mere udfordret.

241 Indhentning af viden

Planteavisradgivere indhenter viden fra flere forskellige steder. En af de primaere indgange er
via formidling pa landbrugsinfo.dk, hvor viden fra SEGES Innovation publiceres. SEGES Inno-
vation formidler viden pa baggrund af egne Landsforsag, afprgvning og viden publiceret fra
Universiteter mm. Derudover indhentes viden fra firmaer, der producerer og szelger plantebe-
skyttelsesmidler, fra internationale tidsskrifter, fagmagasiner og lignende. De enkelte radgiv-
ningsenheder bruger internt hinanden til opdatering af viden, hvor mere specialiserede konsu-
lenter klaeder resten af teamet pa inden for emnet. Der udveksles ogsa viden pa faglige mgder
og der deles viden via forskellige digitale lasninger som f.eks. WatchApp, Snapchat m.m. De
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private planteaviskonsulenter bruger hinanden i netvaerk for deres gruppe af radgivere. Ende-
lig indhentes viden fra kongresser og faglige kurser — f.eks. plantekongres og seminar om
Plantevaern, der er et arligt kursus med fokus pa plantevaernsrelaterede udfordringer — herun-
der IPM.

24.2 Formidling

Planteaviskonsulenterne formidler viden om IPM og faglige rad i marken, via nyhedsbrev og
via faglige mgder. Den direkte vej til at formidle om faglige emner er ved enten markbesgg el-
ler ved markplanleegning i Igbet af vinteren. | erfagrupper gennemgas ogs& emner med rele-
vans for IPM. P4 vinterens faglige mader for landmaend afholdt af planteaviskonsulenter er der
ofte mere fokus pa kemiske strategier, men ofte gennemgas ogsa IPM relaterede emner —
f.eks. graesukrudtsbekaempelse. | nyhedsbreve er fokus ofte ogsa pa aktuelle betragtninger og
hvad landmanden skal gere her og nu. Det er for sa vidt ogsa IPM, hvor der i forhold til en ska-
devolder seettes i sammenhaeng til skadesteerskler, beslutningsstatte og indhentet viden.

2.4.3 Beslutningsstotte

Der er en udbredt tilgang til at anvende skadestaerskler og beslutningsstgtteveerktajer. Mange
veerktgjer hentes enten i fagbgger, pa landbrugsinfo eller via elektroniske systemer som f.eks.
Cropmanager.dk Det bestyrker mange radgivere i at yde radgivning med fokus pa skades-
teerskler og med blik for det gkonomisk optimale for landmanden. Hvis radgivere anvender be-
slutningsstettesystemer, kreever de tiltro til den faglige baggrund og forsegsmeessige afprov-
ning fra uvildig forskning og innovation, der her i Danmark relaterer sig til de danske universi-
teter og SEGES Innovation. Flere radgivere i primzert den private sektor og grovvare fokuserer
ofte mere pa bruttoindteegt end nettoindtaegt, og derfor kan det til tider give visse diskussioner
i branchen om den rette vej for landmeend. Fzelles er dog, at radgivere i Danmark i meget stor
grad beror deres radgivning pa beslutningsstatte og varslinger, med det ekstra lag altid at for-
holde sig til deres respektive omrade og bedrifternes logistik.

2.4.4 Strategiradgivning

For mange planteavisradgivere er strategisk radgivning en sveerere gvelse end en "her og nu”
anbefaling af et givent problem. Det skyldes, at radgivning i marken ofte er en intenst forlgb
med kort raderum til at reagere. Seesonen fra marts til juni, hvori hovedafgrederne har deres
veekstforlab og potentielle udfordringer opstar er kort, ndr man ser pa mulighed for radgivere
at besgge og radgive mange landmeend direkte i marken eller i erfagruppe. Disse radgivnings-
forleb beerer mere praeg af vurdering af problemer og lasninger pa aktuelle udfordringer i sam-
spil med at fa praktikken pa de enkelte landbrug til at ga op. Seerligt de store ejendomme er
logistik med hensyn til at na alle sprejteopgaver samt de mange andre arbejdsopgaver i mar-
ken en udfordring, der ofte kraever radgiverens hjeelp til prioritering.

De mere strategiske radgivningsforlgb foregar enten ved ferhest-besag eller pa kontoret i lo-
bet af vinteren. Far hgst besggene har et potentiale til at give landbrugeren stor viden om IPM
gennem evaluering og fokus pa saedskifte. Mange radgivere prioriterer at seelge og fa udfert
for hast bes@g hos landmaend, men for flere radgivere er det sveert at a) saelge besegene til
landmandene b) at fa sin egen tid til at ga op efter en lang periode med overarbejde i forbin-
delse med gadningsregnskaber og ansggninger om arealstgtte.

En god strategiradgivning skal se pa det laengere perspektiv. Flere radgivere anfgrer, at de
godt kan fa landmaend i tale, nar de har stgrre udfordringer med graesukrudt eller store tab ef-
ter konstateret saedskiftesygdomme. Det er straks svaerere at se det laengere strategiske per-
spektiv med aendret saedskifte mm. uden markant synlige problemer. Der er landmanden svee-
rere at fa i tale og arbejder mere kortsigtet i sin strategiske tilgang til markbruget. Radgiverne
har ofte her svaert ved at abne diskussionen, da der mere fokuseres pa helt aktuelle udfordrin-
ger og flere udtrykker ogsa, at de ikke har redskaber og modet til at abne diskussionen. En
strategisk radgivning kreever stort overblik over ejendommen og at radgiver kan se
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sammenhaenge i bade agronomiske vinkler samt af mere helhedsbetragtninger om foderforsy-
ning, afsaetningsmuligheder, logistik og andre driftsmaessige udfordringer.

Der bliver fra radgivere udtrykt enske om at kunne tilgé bedre redskaber til at skabe overblik
over ejendommene i form af digitale vaerktgjer. De digitale vaerktgjer kan hjeselpe med at vur-
dere pa konsekvenser ved saedskifteaendringer bade pa markniveau men ogsa pa bedriftens
samlede produktion af foder, afsaetning eller pavirkning af afgredeprodukter fra marken. Det
okonomiske aspekt kan vaere vanskeligt at handtere for radgiverne.

Radgivernes tilgang til den almindelige markradgivning er forskellig fra ejendom til ejendom,
og ofte er dilemmaet om at konsulenten gnsker at fastholde en tilfreds kunde frem for at give
et fagligt rad om ikke at bekeempe en skadevolder.

2.4.5 Landmandens tilgang til at drive virksomhed.

De enkelte landmaend, som modtager radgivning, har et forskelligt udgangspunkt. Virksom-
hedslandmanden, der driver mange hektar og ofte enten med stor tilhgrende husdyrproduktion
eller specialplanteavisproduktion har behov for mere radgivning af bade helt aktuel viden og
mere langsigtede vurderinger. Disse landmaend er ofte meget aktive i at opsege viden fra flere
radgivere, planteveernsfirmaer eller andre sparringspartnere. Dette vil ogsa geelde flere af de
mellemstore landbrug, der som udgangspunkt mere anvender radgivning i marken via indivi-
duelle besag eller erfagrupper. Til sidst anvender gruppen af deltidslandmaend eller andre helt
sma landbrug sjeeldent markradgivning af betydende omfang.

For produktionslandmanden er samspillet med en radgiver ofte vigtig, da de ikke som ud-
gangspunkt kan have overblik over alle opgaver i marken. Derfor bestar samspillet mellem
radgiver og konsulent ofte af hyppig kontakt i vaekstsaesonen.

IPM er ret kompleks med mange aspekter — heri ogsa inddragelse af teknologi og uddannelse
af medarbejdere. Dette kreever seerlig viden og progressiv tilgang fra radgiverens side, hvis
der skal gives indspil hertil.

2.4.6 Landmandens forventninger til radgiveren

Den enkelte landmand har i sin tilgang til markradgivning en klar forventning om, at radgiveren
bidrager med sin faglige viden til at Iase sine problemer i marken ud fra en faglig vurdering af
behov, effekt og gkonomisk vaerdi i form af nettoudbytte. Landmaend har, uanset hvilken kate-
gori de tilhgrer, fokus pa ikke at lide et tab i marken. Her kan der til tider opsta dilemmaer i at
anvende IPM tilgang med at afvente/henholde sig til varslinger, inden der sprgjtes. P& den ene
side vil landmaendene gerne undga at sprgjte ungdigt, men pa den anden side vil de ikke risi-
kere et potentielt tab som fglge af, at de kommer pa bagkant og ikke kan na rettidigt at be-
keempe en potentiel skadevolder. Med de i dag store ejendomme er det ikke muligt pa fa timer
at udfgre en sprgjtning, da de store arealer kraever flere arbejdsdage, hvor ogsa vejrforhold
spiller en afggrende rolle, der kan umuliggere kersel i flere dage.

Visse landmeend kan have en opfattelse af, at en progressiv radgivning er at anvise flere be-
handlinger og starre forbrug af plantevaernsmidler.

Landmeend er interesseset i den nyeste viden og forventer, at radgiveren er up to date med
sin viden. IPM-radgivningen skal vaere malrettet den enkelte bedrift, sadledes at sammen-
haenge pa den enkelte bedrift kan effektueres. Flere landmeend udtrykker gnske om, at man
gerne ser god brug af IPM, men vigtigst er det at fa et optimalt udbytte i marken. IPM er sveert
at male og mange landmaend syntes, at de anvender meget IPM - szerligt nar de anvender
radgivning, men et mere brugbart og malbart IPM Pointskema efterspgrges, hvori de kan se
deres egen indsats komme mere til udtryk.

2.5 B: Barrierer for mere aktiv anvendelse af IPM i
radgivningen

Gennem interviews med radgiverne udtrykker de stort stolthed over at radgive i IPM, som de

mener gennemsyrer deres faglige radgivning. Et gennemgaende statement er, at IPM er godt
landmandskab og det gennemsyrer deres radgivning til trods for der nogen gange skal
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vurderes mere pa praktiske forhold end helt optimale udnyttelse af IPM-tiltag. De "sma” men
alligevel vigtige IPM-tiltag med beslutningsstatte og varslinger er let at anvende i den daglige
radgivning, mens mere strategiske IPM-strategier ang. saedskifte og saerlige indsatser er sveae-
rere at implementere. Der er flere barrierer for at komme i gang med at anvende IPM mere
strategisk:
1) Radgiverne er travlt beskeaeftiget med at radgive om regler om gedskning, sprgjtejour-
naler og arealstgtte.
2) Radgiverne udarbejder, udfylder og indsender ggdningsregnskaber, sprgjtejournal-
indberetninger og ansggninger om enkeltbetaling for landmaendene.

De to ovenstaende udfordringer betyder, at flere radgiver ikke kommer i marken for at radgive i
det tidlige forar, hvor mange udfordringer skal Igses. Efterhanden er det ogsa en barriere, at
der er et stort tilbagelab fra SGAV i ansggninger om arealstgtte, der kan udfordre hele foraret.
Besgg senere i saeson kan stadig give stor veerdi, men ofte er radgiverne udfordret af en vis
udbraendthed efter en hard opgavelgsning i vinterens arbejde. Udfordringerne bliver i de kom-
mende ar endnu sterre med indfgrelsen af den udledningsbaserede kveelstofberegning, der vil
andre hele maden af sammensaette markplaner pa med fokus pa oplandets kveelstoftkrav,
markernes retention og afgrgdernes beregnede udledning af kvaelstof. Dette er en helt ny
made for radgivere at betragte og udarbejde markplaner pa, der vil udfordre hele geeldende
praksis. Det vil ogsa udfordre gode tanker om det fornuftige saedskifte, da beregning af udled-
ningskvoten vil betyde afgredevalg optimeret ud fra helt andre faktorer i forhold til ejendom-
mens placering i oplande med kvaelstofkrav.

Derfor er det fordelagtigt, at visse radgivere og radgivningsenheder har specialiseret deres
radgivere i markradgivning og ansat back-office konsulenter eller planteavisassistenter til at
udfare indberetning- og ansggningsopgaver for landmeend. Det betyder, at radgiverne kan
give en mere aktuel og fremadskuende radgivning i marken. Det skal dog anferes, at hver rad-
givningsvirksomhed eller forening har forskellige tilgange. Derfor kan det pa nogle kontorer
fungerer godt med "todelte” radgivere, mens det pa andre ikke vil ggre det jf. deres stgrrelse af
bemanding eller andet setup. Udbredelsen af denne model vurderes at vaere indfart pa halv-
delen af radgivningscentrene, men det er ikke alle radgivere her der benytter muligheden. Der-
for er det stadig et fatal af radgivere, der benytter og udnytter muligheden til fulde.

Alle radgivere har udtrykt, at mange markbes@g er aftalt pa forhand og i en vis geenge. Det er
straks svaerere at opdrive nye radgivningsbes@g hos de landmeend, der ikke i dag har radgiv-
ning i marken.

Strategisk radgivning under markplanlaegning i Igbet af vinteren kan ogsa veere en stor udfor-
dring, fordi konsulenten ved dette mgde skal forholde sig til mange regler, der skal opfyldes.
Nogle radgivere har succes med et ekstra markplanlaegningsmgde i Igbet af sommeren, hvor
der kan veere mere fokus pa langsigtet radgivning.

Mange radgivere anser far hast besgg som det vigtigste radgivningsbesag for at se strategisk
pa bedrifternes markbrug ud fra et IPM-perspektiv. Det kan dog for flere vaere en barriere 1) at
fa solgt timerne hos landmeendene 2) at afspadsering og udbreendthed kan hindre udfarslen.

Radgiverne er i dag vidt forskellige af uddannelse. Radgiverne kan veaere driftsledere, jord-
brugsteknologer, agrobiologer, biologer og agronomer. Det betyder, at flere har forskellig til-
gang til grundleeggende viden om IPM, agronomi og praksis. Derfor er der forskel mellem rad-
givertypernes viden om agronomi, hvor driftsledere og jordbrugsteknolog ofte har en stor for-
staelse for plantevaern og lgsninger, men mangler adgang til mere grundleeggende agrono-
misk forstaelse. Modsat er nyuddannede agrobiologer og agronomer mere teoretisk funderet,
men kan mangle strategisk forstaelse pa de enkelte bedrifter. P& de videregaende studier er
der fokus pa IPM.
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3. Del 2: Katalog med forslag
til indsatser, der kan
opkvalificere og @ge
radgiveres aktiviteter inden
for IPM i radgivningen.

P& baggrund af de i del 2 anferte udfordringer, opstilles her punkter med initiativer, der kan
sikre yderligere implementering af IPM hos radgivere, der vil resultere i @get IPM-implemente-
ring hos jordbrugerne.

3.1 Jget vidensniveau for radgivere om IPM i relation til
strategisk tankegang.
Der er stor forskel pa radgivernes metode og viden i forhold til at rddgive jordbrugere om IPM
set i et mere strategisk perspektiv. Det kraever mod og indsigt at skulle radgive en jordbruger
med flere ars erfaring, der i sin bedrift har mange hensyn at tage i forhold til skonomi, foderfor-
syning, afsaetning mm. Der er dog klart, at dette i mange tilfeelde er n@dvendigt. Et udviklings-
forlgb, hvor radgiverne far mulighed for at gve disse sammenhaenge samt opnar forstaelse for
bedrifternes kompleksitet kunne veere en lasning. Derfor vil kursusforlgb med fokus pa at ud-
vikle planteaviskonsulenternes kompetencer veere et vigtigt redskab til denne forstaelse. Kur-
susforlgbene skal treene radgiverne i at forsta skonomiske sammenhaenge, saedskifteaendrin-
gers betydning pa bedrifterne og ikke mindst gere radgiverne i stand til at give klare indspil via
forstaelse af de typer af personer de star over for i radgivningsforlgb. Forlgbet kan bade rettes
mod nyere og mere rutinerede planteavisradgivere. Der kunne foreslas et kursusforlgb pé et
ars varighed, hvor radgiverne mgdes tre — fire gange i forlabet med heldagskursus. Der skal
vaere en kombination af teori og treening i praksis. SEGES Innovation har tidligere udbudt kur-
ser af lignende karakter. | lyset af den nye udledningsbaserede kvaelstofregulering vil der dog
blive et nyt fokus pa at forstd saedskifter og saedskiftegkonomi, da afgredevalget i fremtiden
bliver baseret mere pa at opfylde en udledningskvote end gkonomiske betragtninger. Derfor
kunne en kursusraekke indtaenkes sammen med dette fokus, hvor der i gjeblikket udarbejdes
programmer til undervisning i denne relation.

3.2 Opkvalificering af radgivere i biologiske og agronomiske
principper samt teknologiske virkemidler

Der er et udtalt behov for at opkvalificere flere radgivere til en forstaelse af biologiske og agro-
nomiske sammenhaenge. Der er i dag ikke noget kursusforlgb, hvor der er mulighed i at for-
dybe sig i resistensudvikling, ukrudtskendskab, saedskifteforstaelse, udvikling af sygdomme og
skadedyr, biologisk bekaempelse, nyttedyr i relation til IPM — principperne m.m. | dag er det
ofte kun fa radgivere fra hver radgivningsenhed, der eventuelt kan/ma deltage i kurser. Der er
ogsa flere steder begraensninger i radgivernes deltagelse i eks. Seminar om Planteveaern, der
afholdes arligt. Forlgbet om grundlaeggende forstaelse for skadevoldere og plantebeskyttelse
vil veere veerdifuldt for alle radgivere, men seerligt de yngre radgivere har ofte denne mang-
lende viden til anvendelse i marken. Dertil kommer, at flere IPM tiltag ogséa beror pa teknologi
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inden for preecisionsteknologier som pletsprgjtning, reekkesprgjtning mm. som ogsa kraever en
seerlig indsigt. Kursusforlgbet kan vaere to — tre kursusmoduler hver af to dages varighed.

3.3 Traeningsprogram for yngre radgivere

De yngre radgivere har ofte behov for et mere intenst forlgb i forstaelse af deres rolle som rad-
giver. Derfor vil det for de yngre veere nyttigt med et uddannelsesforlgb ud over det, som stilles
til radighed af deres arbejdsplads med opleering og introduktion til radgivning af landmeend. |
dette mere intense forlgb vil ligesindede yngre rédgivere fa en forstaelse og oplaering i rollen
som radgiver og dermed lettere kunne radgive i marken om mere svaere emner som saed-
skifte. Hvis der opnas en sikkerhed i rollen som radgiver og forstaelse for sin egen rolle vil det
for den enkelte yngre radgiver lette indgangen til at blive strategisk radgiver pa bedrifterne. Et
fagligt treeningsforlgb kunne besta af to kursusdage med teori og én til to kursusdage i marken
med treening af tilleerte viden. Forlgbet kunne udbydes af SEGES Innovation i eventuel kombi-
nation med landbrugsskolerne.

3.4 Fokus pa at frigive tid til radgivning i marken

En af de helt store udfordringer for radgivningsbranchen i forhold til IPM og planteavisradgiv-
ning i marken (strategisk) er, at de "drukner” i radgivning i love og regler inden for sprgjtejour-
nalindberetning, gedningsregnskab, mark- og ggdningsplansregler samt regler inden for areal-
statte. Arbejdet er vigtigt for landmanden, der sgger radgivning herom og arbejdet er ogsa en
vigtig indkomstkilde til rddgivningsvirksomheden eller den private konsulent. Konsulenterne
yder en stor indsats her, men den kreever ogsa meget opmeerksomhed og arbejdsindsats. Det
betyder som naevnt i del 2, at mange radgivere ikke kommer rettidigt i marken eller ikke forbe-
reder sig optimalt til en seeson i marken.

Derfor er der behov for, at flere radgivningscentre gentaenker deres rolle for nogle konsulenter,
séledes de frigives til markradgivning og kan overlade udfyldelse af ans@gninger og indsen-
delse af indberetningspligtige opgaver til andre typer af konsulenter med dette speciale. Det er
i dag indfgrt flere steder med implementering af planteavisassistenter til dette arbejde, men
det bgr for branchens bedste udvides til langt flere. Dette er én af de helt store udfordringer i
yderligere implementering af IPM og fokus pa optimal radgivning i marken for planteaviskonsu-
lenter. Punktet er sveert for myndigheder og andre at agerer i, da det er en forretningsmaessig
vurdering fra de enkelte radgivningsvirksomheder.

3.5 Udvikling af vaerktgjer til IPM-radgivning

Hvert ar udgives ny viden om IPM via forsggsafprgvning, demonstrationer eller andre formid-
lingsindsatser. Derudover eksisterer og udvikles der pa beslutningsstettevaerktgjer og varslin-
ger. | en travl hverdag for radgiverne kan det veere vanskeligt at falge med i alle aspekter i den
nyeste formidling og nyeste veerktgjer. Dertil kommer, at der reelt ogsad mangler gode veerktg-
jer til radgiverne for at kunne handtere den mere strategiske radgivning. Det kan vaere bedre
overbliksbilleder af saedskifte, muligheder for at angive udfordringer i registreringsvaerktajer
eller blot lettilgeengelige it-veerktgjer, der samler IPM viden. Eksempelvis anvender flere IPM-
app med ukrudts-, sygdoms-, og skadedyrsgenkendelse, men dette kunne udvides med flere
redskaber med inspiration fra IPM-pyramiden.

Generelt udtrykkes der gnske om en samlet veerktajskasse, hvorfra der via links eller andet
kan tilga viden om IPM. SEGES Innovation har en IPM-temaside pa landbrugsinfo.dk, men der
kunne udvikles en mere intuitiv og maske endda Al-inspireret webportal til at "hoste” IPM-vi-
den og malrettet den enkelte konsulents specialer.

Flere landmaend har udtrykt gnske om det obligatoriske IPM pointskema gares mere agilt og
tilpasset den enkelte landmand. Det kunne veere, at spgrgsmalene sendrede sig arligt med en
tilpasning til bedriftstypen. Der er ogséa udtrykt anske om at kunne male sig over flere ar for at
se udviklingen. Radgiverne har reelt ogsa et gnske om at kunne inddrages mere i IPM point-
skemaet end de ggr i dag. Derfor vil et mere individuelt tilpasset skema til bedriftstyper veere
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et bedre veerktgij til i dialog mellem landmand og radgiver at seette fokus pa IPM via et brugbart
pointskema.
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4. Afslutning

Generelt ma det anferes, at danske radgivere anvender IPM principperne i deres radgivning af
danske landbrugere i stor udstreekning. De anvender skadesteerskler og behovsbestemte an-
befalinger ved bekampelser af skadevoldere. Flere radgivere anfgrer, at de som udgangs-
punkt ikke siger IPM i forbindelse med radgivningen, men mere opfatter det som godt land-
mandskab. Implementering af IPM har i Danmark veeret let og ret naturlig i forhold til det store
forsggsarbejde, der ligger til grund for mange anbefaling til bekaempelse og brug af skades-
teerskler. Den strategiske tankegang med at vurdere mere pa de mange "sma hamre” tilsam-
men er maske vanskeligere at implementere og anvende og den forstaelse skal udvikles. |
flere samtaler med radgivere og landmaend er der udtrykt en lidt negativ forstaelse af IPM som
begreb, der af flere opfattes som noget uden anvendelse af pesticider og ikke fokus pa ud-
bytte. Derfor kan der pa sigt veere behov for at relancere IPM begrebet pa en mere progressiv
made, saledes det vil opfattes som fremtidens Igsning pa de udfordringer erhvervet star over-
for med nedgang i antallet af pesticider og udviklingen i resistens.
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Resume

Rapporten er udarbejdet under et projekt om Integreret plantebeskyttelse (IPM) finan-
sieret af Miljgstyrelsen. Projektets formal var at gge anvendelse af IPM-metoder i
praksis, ved at den direkte radgivning af jordbrugerne i hajere grad fokuserer pa IPM.
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